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« Au moment ou nous avons di
réfléchir a la mise en place d’une
démarche export, cela nous est
apparu complexe et parsemé
d’obstacles. Le fait de participer a la
session « L’Export a votre Portée »
nous a réellement donné les clés
pour mettre en ceuvre plus
sereinement notre approche de
I'export. L’encadrement des
Conseillers en Développement
International a été essentiel et les
échanges avec les autres
participants a cette session nous
ont beaucoup apporté également ».
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Goudouly : tél. 05 56 79 50 90
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L’export a votre portée
Une formation pour acqueérir les connaissances

nécessaires a la mise en place d’'une démarche
export efficace et sécurisée.

Points clés
+ Pourquoi exporter ? Quels objectifs ? Quels pieges a éviter ?

+ Evaluer la pertinence de votre offre et la capacité de votre
entreprise a exporter

« L’approche commerciale export :
cibler les marchés prioritaires et appréhender les
réglementations, préparer les actions de prospection et relancer
vos prospects, prendre en compte l'interculturel,
protéger votre propriété intellectuelle et industrielle

+ Bétir votre politique de prix export et €laborer une offre
commerciale : prix de revient export, Incoterms®, devises et
risques de change

+ Sécuriser vos paiements : les différents modes de réglement et
les garanties financieres

* L’organisation logistique : les modes et titres de transport, les
intermédiaires du transport et du transit

+ Les différents contrats : les conditions générales de vente a
I'export, les autres contrats

+ Réaliser et mettre en oeuvre un plan d’actions au sein de
I'entreprise et construire un budget

Prochaines sessions en 2017

CCI Corréze (Brive) 12, 20, 26 septembre

CCl Pau-Béarn 2,9 et 23 octobre complet
CCI Nouvelle-Aquitaine 7,14 et 22 novembre
(Bordeaux)



