
AMÉNAGEZ VOTRE MAGASIN  
POUR OPTIMISER  

VOS VENTES
UNE BOUTIQUE PERFORMANTE À VOTRE IMAGE !

PUBLIC
  Les dirigeants, responsables de points de vente, 
personnel de vente et toute personne désireuse de 
comprendre le merchandising et d’améliorer les 
performances de son point de vente.

LES AVANTAGES CCI
  Sur-mesure

  Connaissance des différentes typologies 
de clientèle

  Intervention sur le terrain

  Expertise

TARIFS
  De 400 € à 1 400 € HT

  Prise en charge possible par AGEFICE ou OPCA

dordogne.cci.fr

Pôle Développement des Entreprises
Pôle Interconsulaire
Cré@vallée Nord
24660 COULOUNIEIX-CHAMIERS

05 53 35 80 80
sct@dordogne.cci.fr



AMÉNAGEZ VOTRE 
MAGASIN POUR 
OPTIMISER VOS 
VENTES

Rendez votre commerce plus attractif et vos 
produits plus visibles, suivez la formation 
« Aménagez votre magasin pour optimiser 
vos ventes ». Cette formation-action vous ap-
porte les bases du merchandising et permet 
une mise en application concrète dans votre 
boutique, avec l’appui d’un professionnel de 
l’aménagement du point de vente.

OBJECTIFS DE LA FORMATION  
 Comprendre et appréhender les techni-
ques et les règles du merchandising.  
 Adapter les fondamentaux à la réalité du 
terrain.
 
 Maîtriser les techniques de présentation 
pour votre magasin.

FORMATION 
À LA CARTE

MISE EN SITUATION, 
COACHING, CONSEILS 
PERSONNALISÉS

   1 JOUR    800€ HT

  Intervention pratique et évaluation des acquis 
dans votre entreprise avec un professionnel du 
merchandising.
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LE DIAGNOSTIC*  
EN ENTREPRISE ET  
LA FORMATION 

   ½ JOURNÉE + 1 JOUR
   700€ HT

  Analyse du point de vente à partir d’un ques-
tionnaire spécifique, points forts/points faibles 
et axes d’amélioration, suivi de la formation 
merchandising.

*Réalisé par la CCI.
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PRESTATION TOTALE 
« PREMIUM »  

   2 JOURS + ½ JOURNÉE 
  1 400€ HT
  Le diagnostic, la formation et la mise en 
situation dans votre point de vente.

04augmenter 
vos ventes

développer 
votre chiffre d’affaires

visibilité
satisfaction 
clients

01 FORMATION 
MERCHANDISING

  1 JOUR    400€ HT

  Optimiser son magasin et sa présentation.

  Connaître les différentes techniques de valo-
risation de ses produits et services.

  Les outils et les moyens de communication 
et de présentation de ses produits, adaptés à 
l’identité visuelle de son magasin : la mise en 
œuvre du lieu de vente, la mise en place produit, 
les vitrines.

  Cas pratique : à partir de votre diagnostic 
point de vente.

La formation a lieu au Pôle Interconsulaire de 
la Dordogne, de 8h30 à 12h30 et de 14h à 18h.


