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Transmettre son entreprise : anticiper des aujourd’hui!

Mardi 17 novembre 2026 a partir de 18h30
Maison de ’Emploi du Périgord Noir
Place Marc Busson - 24200 Sarlat-la-Canéda

Au programme 18h30 - Accueil des participants
19h00 | Anticiper sa transmission : les clés de la réussite
Animé par les experts de la (Cl Dordogne et de la CMA NA Dordogne.
* Pourquoi préparer sa transmission le plus tot possible ?
* Les étapes incontournables d’un projet réussi : diagnostic, évaluation,
recherche de repreneurs, négociation...
19h30 | Transmission familiale : ce qu’il faut savoir
Animé par la Chambre des Notaires de Dordogne.
* Comment s’y prendre ? Par ot commencer ? Les étapes clés pour
préparer une transmission familiale.
* Les enjeux juridiques et fiscaux : Le Pacte Dutreil et ses avantages,
les solutions de holding familiale...
* Témoignages de chefs d'entreprise
20h30 | Temps d’échange convivial
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Un événement En partenariat — Avec le soutien —

NOVEMEBERE MOIS DE LA TRANSMISSION-REPRISE D'ENTREPRISE



Vous ne pouvez pas étre avec nous le 17 novembre, on vient vous voir !
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Cofinancé par
DORDOGNE I’'Union européenne

Parcours Régional “ OBJECTIF TRANSMISSION ”

Chefs d’entreprise, commercants, artisans, industriels, prestataires de services, vous
souhaitez étre accompagnés dans votre transmission,

bénéficiez d’'un accompagnement sur mesure.

Objectifs de la prestation

« Faire le point sur 'avancement de son projet de cession

« Définir ce qu'il reste a travailler pour une cession optimale
« Evaluer le fonds de commerce ou les titres de la société
 Lancer les démarches de recherche de repreneur

Elle se déroule en 4 étapes :

e Se positionner dans le parcours de cession, savoir ce qu’il reste a
travailler.

%@% 1 - Entretien individuel de positionnement

O 2 - Diagnostic 360° de 'entreprise
o Connaitre les caractéristiques de l'entreprise, points faibles ou points a
améliorer.

3 - Evaluation financiére de Uentreprise
e Connaitre le potentiel et la valeur de cession de l'entreprise.

www.transentreprise.com
« Gestion des contacts avec les repreneurs, mise en relation individuelle.

‘  &4-Promotion de 'entreprise a céder
@' e Permettre a des repreneurs de cibler l'entreprise a reprendre sur
-

Découvrez ce parcours “ OBJECTIF TRANSMISSION “ avec vos conseillers :

CCl : Marie-Laure RIEUPEYROUX CMA : Marie BESSON-LALLE

{, 05533580 49 {, 0678 9413 32
V¢ ml.rieupeyroux@dordogne.cci.fr vEC marie.besson@cma-nouvelleaquitaine.fr



